
FINEXTの
支援事例集

株式会社FINEXT



ご案内



▶ 無料で相談してみる

本資料のご不明点やご相談内容がございましたらお気軽にお問い合わせください。
「課題が明確になっていない」「何をすればいいかわからない」場合でも問題ございません。

▶ 事例記事を⾒る ▶ LINEで学んでみる

支援企業の規模

ご相談やお見積り希望の方へ 具体イメージをつけたい方へ まずはもう少し知りたい方へ

https://finext.co.jp/contact/
https://media.finext.co.jp/category/case/
https://lin.ee/L7fs5g6


会社概要

　

　

　

　

　

　

　

会社名

代表者

事業内容

支援実績

資本金

設立

所在地

株式会社FINEXT（フィネクスト）

代表取締役　島田  拓也

WEBマーケティング支援、システム開発・導入

埼玉・千葉・東京の中小企業  20社以上(2026.1時点)

10万円

2024年9月6日

〒356-0005 埼玉県ふじみ野市西2-4-24-15　 埼玉拠点：三郷市三郷 1-23-8-3F
千葉拠点：佐倉市宮ノ台 6-5



⽀援実績

主な支援企業

支援企業の規模

支援実績

支援社数 プロジェクト件数

以上 件以上20 40

※掲載許可企業の一部
※順不同



より詳細の事例内容を知りたい⽅へ

各事例の赤枠の中にある URLをクリックいただくと、
より詳細なインタビュー記事をご覧いただくことができます。



支援実績のご紹介



ご依頼の背景

事業内容

従業員数

支援内容

記事URL https://media.finext.co.jp/case01/

MEO対策

〜50名

スイミングスクールの運営

FINEXTが実施したこと

成果

● ホームページのアクセスが減少していた。
● 折込チラシ・広告・SEOなど対策をするも、改善せず困っていた。

● 店舗集客に効果的なMEO対策を実施。
● 初期アカウント設計・週1投稿により、認知・興味の拡大
● 現場責任者へも口コミのコンサルティングを実施し、

抵抗感の高かった口コミも対策へ。

● ホームページへ最大6.9倍のMAP経由アクセスを確保。
● 地域で単独表示、TOP3表示され認知されやすい状態に。
● 体験会参加後のフォロー対策も実施、入会率が向上。

株式会社ヒューマンスポーツ様

　『運用代行だけではなく、定例報告時のマーケティング相談も役に立った』

お客様の声
MEO対策の実施だけでなく、 SEOアドバイスや接点を持ったお客様へのフォローも教えていただいて「入会

者増」という目的に沿って成果の出る伴走支援をしてくれました。

https://media.finext.co.jp/case01/


ご依頼の背景

事業内容

従業員数

支援内容

記事URL https://media.finext.co.jp/case02/

MEO対策

〜30名

解体工事業

FINEXTが実施したこと

成果

● テレアポにてMEO提案の打診があった。
● SEO上位表示されていたが、まだWEB集客を伸ばせると感じていた。

● 解体工事業でも効果的なMEO対策を実施。
● 初期アカウント設計・週1投稿により、認知・興味の拡大。
● MAPCLEによる口コミ収集も活用し、解体工事という集めづらい

業種でも半年間で7件の口コミを獲得

● 地域の主要ワードで軒並み最上位表示。
● 月1-2件の問い合わせが月5件以上に。
● MAP閲覧数が2.8倍、HPアクセス数が3.5倍に（対前年同期比）

株式会社三栄様

　『気さくな代表で、まめで親身に伴走支援してくれました』

お客様の声
MEO単体ではなく、なんでも相談できる会社。

新事業のシステム開発から初期マーケティング対策も丸っと依頼させていただいてます。

https://media.finext.co.jp/case02/


ご依頼の背景

事業内容

従業員数

支援内容

記事URL https://media.finext.co.jp/case04/

MEO対策

〜10名

工務店・リフォーム・新築工事

FINEXTが実施したこと

成果

● 消費者の行動に変化を感じ、「何かしなければ」と思っていた
● 信用金庫時代から知っていた担当から営業があった

● 工務店・リフォームに効果的なMEO対策を実施。
● 初期設計・週1の投稿代行・口コミ促進支援を実施。
● 集客全体設計からホームページのリニューアルなど別対策も提案し、さらに

集客効果を高める方針へ。

● 運用半年経過したころ、閲覧数4倍・HPアクセス3倍に改善。
● 運用半年〜1年の半年間で問い合わせ6件・3件の受注へ。
● 3件の受注のうち数百万を超えると大口工事受注。

株式会社蓮見工務店様

　『創業57年で初めてのWEB対策。徐々に成果が出てきてやって良かった』

お客様の声
初めてのWEB対策で「本当に効果あるのかな？」と半信半疑でしたが、しっかり成果が出て
丸っとお任せして良かったです！

https://media.finext.co.jp/case01/


ご依頼の背景

事業内容

従業員数

支援内容

記事URL https://media.finext.co.jp/case05/

MEO対策

〜10名

工務店・リフォーム・注文住宅

FINEXTが実施したこと

成果

● WEB対策はしてきておらず、何か良いものがあれば実施したかった
● 取引先の紹介で話を聞いてみることに。

● 工務店・リフォームに有効なMEO対策を実施。
● 初期設計から投稿代行、口コミ管理まで丸っと対応。
● 口コミツール『MAPCLE』も活用し、初の口コミを獲得。

● 対策開始1週間で問い合わせを獲得。
● 対策開始1ヶ月で対前年同月比閲覧数Googleマップの閲覧数が250%・

ホームページへのアクセスが350%に改善。

有限会社七福様

　『MEO対策の必要性に納得。即決でお願いし、速攻で成果がでました』

お客様の声
開始早々成果が出て助かってます。
地元同業者やお客さんの紹介もしてくれてパートナー的存在です。

https://media.finext.co.jp/case01/

